R CUENTE

RSS BEDIENT ZIJN KLANTEN MET SHREDDERS OP MAAT

‘Economisch, efficient en cooperatief’

Met inmiddels bijna zeven jaar ervaring in de branche heeft RSS een mooie klantenkring opgebouwd. Directeur/eigenaar
Harry Baumgart: “We zien de klanten steeds weer terugkomen voor uitbreiding en/of vervanging van hun machinepark.

Dat is logisch want we leveren machines die een hoge kwaliteit waarborgen en daarnaast ook nog betaalbaar zijn.”

CHRISTIEN NUBOER

ij was al zijdelings met de
branche in aanraking geko-
men voordat hij ruim zes jaar
geleden startte met Recycling
Shredder & Solutions (RSS) in
Wijk bij Duurstede. Harry Baumgart:
“Hiervoor heb ik onder andere in de snij-
machinehandel van allerlei ingrediénten
voor de voedingsmiddelenindustrie ge-
werkt. Maar de recyclingsector sprak me
meteen aan, no nonsens zoals ik zelf ook
werk.”

Een aanspreekpunt

In principe bestaat RSS uit één man,
Harry Baumgart. “Dat betekent voor de
klanten een duidelijk aanspreekpunt, één
iemand die verantwoordelijk is en korte
communicatielijnen. Maar ik durf te zeg-
gen dat RSS deel uitmaakt van misschien
wel het grootste bedrijf van Nederland:
namelijk de onmisbare ZZP’ers. RSS heeft
een team om zich heen verzameld van
gecertificeerde bedrijven en gemoti-
veerde ZZP’ers die alle disciplines be-

De onlangs bij een klant geplaatste bandenrecyclinginstallatie
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heersen om een goed product te leveren
en te onderhouden. Efficiént samenwer-
ken met korte lijnen. We zijn daardoor
ook in staat een grote installatie te bou-
wen zoals bijvoorbeeld recentelijk een
complete bandenrecyclinginstallatie met
de mogelijkheid om ruim 20 ton banden/
uur te shredden.”

Klantspecifiek

Hij vertelt dat de meeste klanten één pro-
duct door de shredder willen laten gaan.
Maar de grootste uitdaging vormt natuur-
lijk de klant die verschillende materialen
met een installatie wil verwerken. “Daar
moet je dan soms inboeten qua capaciteit
op het ene product, maar wel in staat blij-
ven om het andere ook te kunnen verwer-
ken. De klant kent het beste zijn eigen

Messenbed 4 shaft shredder medium size

www.recyclingmagazine.nl / nr. 6 - oktober 2017

Viershaft shredder met RVS afvoerband

proces. Al naar gelang zijn input en out-
put kijken we samen met hem of er aan-
passingen moeten komen als er ruimte-
of elektrische beperkingen zijn of juist
een technische toevoeging op het gebied
van messenconfiguratie. Je kunt het zo
gek niet bedenken of het valt te shredden,
alles wat de klant wenst. Van hout, kunst-
stof, banden tot aan metalen gevelplaten,
harddisks, zware rubbermatten enzo-
voort. ‘Voor elk product een oplossing,
zeggen wij. En de capaciteit kan variéren
van 250 kg-40 ton/uur op de m? tot halve
hallen. We leveren van een-asser tot aan
maalmolens en twee- en vier shaft shred-
ders. Er staan inmiddels RSS-installaties
in Nederland, Belgié, Duitsland en Irak.
Alles CE-gecertificeerd.”

Economisch groeien

Weliswaar zit ondernemen Harry Baumg-
art in het bloed maar niet minder belang-
rijk vindt hij samenwerken. “Dat levert
uiteindelijk het meeste op. Je kunt het
eenvoudigweg niet alleen.”

Hij constateert dat de recyclingmarkt
sterk groeit. “Er worden steeds weer
nieuwe technieken uitgevonden waar-
door we ook meer kunnen en moeten re-
cyclen. Zo worden er zelfs oude vuilnis-
belten afgegraven om het afval wat we
daar dumpten, toch nog te gaan verwer-
ken en vermarkten. De techniek van nu

biedt die mogelijkheden en de markt blijft

zoeken naar oplossingen voor restpro-
ducten. Als RSS dragen we graag ons mi-
lieusteentje bij door juist die machines te
leveren die het verwerkingsproces mak-
kelijker en efficiénter maken.”
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Singleshaft shredder onlangs bij een klant afgeleverd

Nieuwe locatie

En kennelijk doet RSS iets goed want
klanten komen terug maar staan ook
open om potentiéle klanten een kijkje
achter de schermen te bieden. “We
nemen potentiéle kopers mee naar be-
staande klanten zodat de eerste ter plekke
kunnen zien hoe wij werken. Wij bieden
een economische, efficiénte en codpera-

Singleshaft shredder met afvoermogelijkheden

tieve oplossing maar we doen ook wat we
beloven.”

Inmiddels is het bedrijf zo gegroeid dat de
garage en kantoor aan huis niet meer vol-
stonden en een gloednieuwe locatie werd
betrokken. Baumgart: “Hier zijn we volle-
dig toegerust met werkplaats, kantoor en
ontvangstruimte. Daar kunnen we voor-
lopig weer even mee vooruit.” l
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